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Aandacht grijpen

 CopywritingLunch webinar 

Kijk naar het volgende scherm.


Welk eitje trekt je aandacht?



Training 1Aandacht



Aandacht grijpen

 CopywritingLunch webinar 

Waarschijnlijk keek je naar het hele eitje. Waarom?


Omdat hij anders is: evolutionair gezien hebben we 
aandacht voor dingen die anders zijn.




Provocation 

 CopywritingLunch webinar 



Provocation

 CopywritingLunch webinar 

Door te shockeren trek je aandacht


Vervolgens duid je waarom je shockeerde




Provocation - hoe het niet moet 

 CopywritingLunch webinar 



Hoofdlettergebruik

welke headline werkt het best?


Welke headline werkt het best?


Welke Headline Werkt het Best?


WELKE HEADLINE WERKT HET BEST?

 CopywritingLunch webinar 



Hoofdlettergebruik

welke headline werkt het best?


Welke headline werkt het best?


Welke Headline Werkt het Best? < 


WELKE HEADLINE WERKT HET BEST?

 CopywritingLunch webinar 



Hoofdlettergebruik 

Vermijd ALL CAPS. WAAROM? OMDAT ZE DE 
LEESBAARHEID VERLAGEN


LEESBAARHEID        Leesbaarheid

 CopywritingLunch webinar 



Hoofdlettergebruik 

 CopywritingLunch webinar 

De contouren maken de tekst beter leesbaar


Implementatie van FilmTitel-Stijl leidt vaak tot 
hogere conversie



Focus op gebrek aan kennis

 CopywritingLunch webinar 

Nieuwsgierigheid

Bewustzijn van een gebrek aan kennis



Nieuwsgierigheid opwekken 

 CopywritingLunch webinar 

To do 

Spreek de doelgroep aan

Benadruk gebrek aan kennis

Verklap nog niet welke kennis het om gaat








Topics van vandaag
Copywriting Webinar

Aandacht grijpen

De psychologie van attentie

Impact

Engagement Boosters en 

Activatie

Tekst & De rest

De wisselwerking tussen 
tekst, context en visuals

Neuro Copywriting

Meet de impact van tekst in 

het brein



Evidence Based

Technieken


Die de lezer overtuigen
2
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De Magie van ‘Want’

Psychologisch experiment bij de kopieermachine


| "Sorry, ik heb 5 pagina's. Mag ik de kopieermachine gebruiken?”


| "Sorry, ik heb 5 pagina's. Mag ik de kopieermachine gebruiken, want ik heb 
ontzettende haast?"


| "Sorry, ik heb 5 pagina's. Mag ik de kopieermachine gebruiken, want ik 
moet kopietjes maken?"

63%

94%

91%

 CopywritingLunch webinar 



De Magie van ‘Want’

 CopywritingLunch webinar 

Ons brein probeert energie te besparen: 
low involvement mindset

Denken over heel veel keuzes zo min mogelijk na

Beantwoorden vragen met mentale ezelsbruggetjes


Vandaar dat de aanwezigheid van het woord “want” zo 
veel verschil kan maken.



Gebruik woorden die rechtvaardiging signaleren

 CopywritingLunch webinar 

Je zou dit moeten doen omdat

Je zou dit moeten doen zodat 

Vanwege X zou je dit moeten doen 

Doordat X, zou je dit moeten doen

Je zou dit moeten doen, want



Social proof 
“Ik doe wat anderen doen”

 CopywritingLunch webinar 



Maar wat als er nog niet voldoende sociaal bewijs is? 

Social Proof



Toon de trend!

Het afgelopen jaar is het aantal mensen dat deelneemt 
aan ons spaarprogramma verdubbeld. Spaar jij al mee?


Het aantal inschrijvingen voor ons platform stijgt enorm. 
Deze maand is ons ledenbestand zelfs verdrievoudigd. 
Schrijf je nu ook snel in. 

 CopywritingLunch webinar 



Social proof gone wrong

 CopywritingLunch webinar 



Social proofing & afkeur

Mocht je percentages van ongewenst gedrag willen 
laten zien, dan kan dit dus nadelig werken


Dit is op te lossen door het te combineren met 
sociale afkeur. Denk aan cijfers over appen achter het 
stuur, met daarnaast iemand die het afkeurt

 CopywritingLunch webinar 



Evidence Based

Technieken


Die de lezer activeren
2
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Maar dat is nog niet alles
Een onverwacht pluspunt aan het eind van een boodschap 

trekt mensen over de streep

Webshop

"Bestel nu en krijg een gratis tweede exemplaar!" 

Sportschool

Sluit vandaag je abonnement af en sport de 
eerste maand voor niets"


Training  
"Schrijf je nu in en krijg de lunch geheel gratis"

 CopywritingLunch webinar 



Maar dat is nog niet alles

 CopywritingLunch webinar 



But you are free to

+ But you are free to…

98%

 CopywritingLunch webinar 



But you are free to

Gevoel van keuzevrijheid 
is ontwapenend

Kan in verschillende 
vormen: bij CTA of 
indirect

Bij een harde Call to Action

… Maar de keuze is geheel aan u."


Indirect

"Maak een afspraak. Bij ons 
kantoor of op een locatie van uw 
voorkeur. U bepaalt."

 CopywritingLunch webinar 
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Typografie - Associaties met vormen



Associaties met typografie

Zoet

Zoet
Zuur

Zuur

 CopywritingLunch webinar 





Associaties met typografie

Verwijdert al het vuil

Verwijdert al het vuil

 CopywritingLunch webinar 



 CopywritingLunch webinar 







Speel in op de kernmotivatie van je lezer

Met afbeeldingen stuur je aandacht

Wat is de kernmotivatie van je lezer? 

Kies een afbeelding die de belangrijkste 
USP’s ondersteunt

 CopywritingLunch webinar 



Speel in op de kernmotivatie van je lezer

Zijdezacht 

Goedkoop 

vs.

 CopywritingLunch webinar 

Zijdezacht 

Goedkoop 



Topics van vandaag
Copywriting Webinar

Aandacht grijpen

De psychologie van attentie

Impact

Engagement Boosters en 

Activatie

Tekst & De rest

De wisselwerking tussen 
tekst, context en visuals

Neuro Copywriting

Meet de impact van tekst in 

het brein



Psychologie tot achter de komma
Copywriting Webinar

Online Training


De Psychologie van Copywriting


✓ Na deze training schrijf jij teksten die overtuigen en verkopen

✓ Leer meer dan 150 direct toepasbare psychologische technieken

✓ Zet je lezers aan tot actie, wat je doel ook is


Levenslang toegang voor slechts 297,-.


www.unravelacademy.com

Alleen vandaag

Met gratis extra training:


"Neuromarketing Essentials"


Reply na aankoop op je bevestigingsmail met 'webinar'






